太极睡好片全员营销方案
各片区及门店：

    太极睡好片是集团公司2013年十大战略品种之一，为提高睡好淡季销售，根据股份公司桐发[2013]371号文件精神要求，在我公司开展全员促销活动，现将相关事宜通知如下：
1、 促销品种信息
	品名
	ID
	规格
	产地
	单位
	零售价

	睡好片
	26754
	200mg*16s
	西南药业
	盒
	32.00元/盒


2、 产品卖点及宣传语
卖点一：睡好片，诱导自然睡眠！强制睡眠伤身体，自然睡眠更健康！
卖点二：助眠保健品，副作用小

产品一句话促销语：昨晚你睡好了吗？请用太极睡好片

宣传语：独家缓释技术、效果明显，无成瘾性、无依赖性。

3、 促销策略
1、活动时间：2013年7月6日-8月31日
2、活动形式：加5元多1盒（即：以原价购一盒，加5元可再得一盒；以原价购两盒，加10元可再得两盒，以此类推）。加购品即为店上卖品。
3、操作细则：活动策略由系统自动识别。输入1盒价格32元，输入两盒PageUP后系统自动识别为37元，以此类推。

4、 销售奖励
1、活动分两个阶段（第一阶段2013.7.6-8.5；第二阶段   2013.8.6-8.31）

2、活动期间，销售睡好片按6元/盒进行奖励（此奖励包含T类9%的品种奖励，奖励不包含加购部分）
3、在完成任务前提下，考核时间结束后根据门店任务超额绝对数量排名，排名前三的门店，公司依次对门店进行300元、200元、100元的奖励。
4、在完成任务前提下，考核时间结束后根据片区任务超额绝对数量排名，排名第一、第二的片区，公司分别进行300元，200元的奖励。

5、所有奖励均按照“谁销售谁收益”的原则奖励给具体销售人员，营运部每月进行统计造表下发奖励金额。

5、 考核制度

任务分两个阶段划分及考核，考核方式更换为按数量考核，包含加购部分。

1、门店考核

任务完成率80%-90%以下的门店，未完成部分按3元/盒处罚。

任务完成率80%以下的门店，未完成部分按5元/盒处罚。

2、片区考核

任务完成率低于80%的片区，处以片区200元罚款
6、 宣传要求

1、重点陈列：要求门店至少两处醒目位置重点陈列。并配有爆炸签宣传产品。

2、POP卖点宣传：要求门店书写两张POP，一张内容为“睡好片”的宣传语“昨晚你睡好了吗？请用太极睡好片”；另一张内容为“太极睡好片，第一盒原价，第二盒仅需5元”
3、各门店必须熟记睡好片的销售卖点。营运部将电话或现场抽查个店员。
7、 注意事项
1、门店和片区任务考核于7.6日开始进行，任务分两个时间段，集体任务明细见附表。
2、门店6元/每盒的提成于7.1开始进行，由营运部统一造发。
3、门店每天报销量给片长，片长逐级上报，公司增加该品种每天销售信息，门店做好回访记录。
4、营运部直管门店（双流及龙泉）合并参加片区奖励，但不参加片区考核；旗舰店同时参与片区及门店处罚。
5、学习资料按7月8日下发的要求执行。各门店任务、销售奖励及考核制度作废。

八、  各片区及门店任务分配见附件
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