
**店2013年1-6月工作总结及下半年工作计划
第一部分      1-6月工作总结

一、指标完成情况：具体数据见附表一（门店1-6月销售指标完成情况）：
数据分析：（销售下滑和上升原因分析）
门店上半年工作总结：

包括会员销售分析：具体数据见附表二（2013年上半年和2012年上半年数据对比表）

品类分析：按半年销售、毛利额、成药、中药、前50位品种进行分析数据，具体的格式请参照旗舰店的品种分析表进行。
           第二部分    下半年工作计划

1、指标的分解：

2、业绩提升的经营措施：（要求措施要细化，比如说增强员工的销售技巧和业务知识，具体门店是如何做的，细化到每天熟记和背1-2个产品说明书等等
