1. 通过销售任务分解到人的原则，让每个店员知道自己每日的销售任务，为完成自己的销售任务必须对待好进店的每位顾客。

2. 增加保健品的销售占比，在7月11号前补充了21个保健品品规，共计45瓶，从目前来看销售的提升不明显。

3. 加强保健品知识的学习，在本月15号前学习了B族维生素及相关疾病的搭配销售的学习，皮肤病的相关知识，从本周起要加快学习进度，要求门店每周学习5种保健品的相关知识及相关搭配用药。制定学习计划表。

4. 关于促销活动的安排，在本月25号前做一次单店活动，具体的活动方案计划在18号前做出来并报营业部审批。

5. 会员销售的占比本月有所下降，本月重点加强新会员卡的有效办理，及会员卡的使用的提高，制定相关规定，收银时必须询问顾客有无会员卡，没有会员卡的积极宣传我们的会员权益，在顾客同意的情况下办理，主要是保证会员卡办理的有效性。每人每天每个班必须办理1-2个有效会员卡。
