近期工作情况汇报：

近期开展的工作：

门店基础管理工作，日常行为规范..

2.物资要来了之后各门店具体陈列，POP陈列搭配建议

3.片区销量排行每个周汇总

4各家门店中类分析，品类定位，库存品种计划传达刷选

5中心店毛利低：毛利高于60%i品种筛选打印出来。学习

昨天联系格林厂家和片区专员进行了培训

本片区2家扭亏门店措施落实：

金带街：（6.26-7.14销售）5.7050万---3002/天---扭亏9万

1.中药已经增加了品类

日常销量排行，具体收银缺货，学习都按照进度完成

优化本店商品结----已经增加了部分品类价格带
公司制定每周五为会员感恩日活动汇报

7.12销量：2608.03    6.26-7.11日均：3059.3元  

星期五发了42张劵出去，

还没人来消费过，

保健品卖了一瓶118，

袋装冲剂没卖有

羊马店：（6.26-7.14销售）2.4125万---1269/天---扭亏7万

1人员方面：已经新员工制定有限的学习计划，对此作出严格的考核，店长以身作则。

2货品方面：夏季常备的藿香正气口服液或清热类的冲剂做出明显的陈列销售。和收银台，橱窗的重点陈列

3抓住逢场，和会员日  ：已经买一个放话筒，逢场在门口放，吸引人气。免费测血压，夏季来临， 利用农村乡镇爱贪小便宜，现在逢场都在利用已经有的小赠品搞活动
公司制定每周五为会员感恩日活动汇报

7.12 销量：1365.3     6.26-7.11  日均：1253元

其中打电话一共40个；

当天发券9张；

回头用券5张，消费金额合计：62.20元；

活动品种销售了多少，保健品8.5折的，袋装买2袋省3元的销售了140.25元
