三江店：

 一.本店属于竞争型门店

本店地处于一个镇上，营业面积只有40平米，营业环境较恶劣。主要是靠抓住逢场 周围100米药房较多  主要竞争对手三元药房

1-6月会员消费情况

	总笔数
	会员消费笔数
	会员消费笔数占比
	总销售
	会员消费
	会员消费占比
	总毛利
	会员消费毛利
	会员毛利占比
	面积

	14462
	8077
	55.85%
	667293.33
	423416.05
	63.45%
	209748.93
	131202.1
	62.55%
	40


从以上数据得出本店会员消费占比63.45%较高  
	大类名称
	中类名称
	收入
	毛利
	毛利率
	消费占比

	药品
	耳鼻喉口腔科药
	16042.43
	6570.755282
	40.95%
	2.41%

	药品
	解热／镇痛／抗炎／抗风湿病药
	16541.19
	3275.700052
	19.8%
	2.48%

	药品
	儿科药
	18875.8
	4468.2976
	23.67%
	2.83%

	药品
	皮肤科用药
	21627.76
	4668.748617
	21.58%
	3.24%

	保健食品
	滋补营养类保健食品
	21975.94
	12208.637
	55.55%
	3.29%

	药品
	维生素矿物质补充药
	24827.25
	9594.471
	38.64%
	3.72%

	药品
	妇科药
	28583.45
	8021.408
	28.06%
	4.29%

	药品
	筋骨科药
	29757.19
	8398.426
	28.22%
	4.46%

	保健食品
	补充维生素矿物质类保健食品
	30021.32
	18215.455
	60.67%
	4.50%

	药品
	清热药
	34221.61
	5474.311667
	15.99%
	5.13%

	药品
	止咳化痰平喘药
	35512.77
	5601.986
	15.77%
	5.32%

	药品
	胃肠道药
	36513.87
	7719.59
	21.14%
	5.47%

	药品
	抗感染药
	44390.14
	19351.7286
	43.59%
	6.66%

	药品
	心脑血管药
	46904.16
	8015.683248
	17.08%
	7.03%

	药品
	抗感冒药
	55940.4
	10939.0988
	19.55%
	8.39%

	药品
	滋补营养药
	84673.14
	32879.162
	38.83%
	12.69%


本店一直毛利较高，，单品任务品种相对完成较好，滋补类，保健品卖的较好，顾客对我们的信任度高
怎样提高销售

1.大力发展会员，让顾客享受更多的会员优惠权益。
2..季节的不同，给顾客发温馨提示的短信。增加袋装精制饮片，放在收银台来吸引顾客

购买欲，推广我们特有的精致袋装中药，以求增加销售提高毛利.

3.利用好顾客对我们的信任度，加强收银台一句话服务。达到双赢
4.利用我店是三江唯一刷银行卡的药店，多加宣传，增加刷卡人流量，提高销售。

5.抓住赶场的高峰期，提高销售。

三.本店主要消费人群是当地的村民

四.

1 、抓好公司的每次活动利用买赠及买省活动来弥补顾客对我们偏高的看法

2、调查周边药房价格，定期更换特价产品，每个月选择50个品种.


