大邑富民路店2013年上半年销售总结与下半年工作计划
一，2013年1-6月与2012年1-6月销售对比：

	年份
	总销售
	总毛利
	总来客数
	客单价
	中药销售
	保健品销售
	医疗器械

	2013年
	553270.26
	167838.72
	9798
	56.46
	36376.67
	40391.84
	28836.34

	2012年
	475436.50
	144543.64
	10165
	46.77
	18620
	43924.90
	26741.43


注：红色项，为同比增长；绿色项为同比下降。
二，2013年1-6月与2012年1-6月会员情况：

	年份
	会员消费总额
	会员来客数
	会员消费金额占比
	会员来客数占比

	2013年
	218862.02
	4303
	39.55%
	43.91%

	2012年
	171194.09
	3151
	36.00%
	30.99%


注：红色项，为同比增长；绿色项为同比下降。

三，2013年下半年工作计划:

1， 多办会员卡（任务每天4张，有效会员至少2张），在维护老顾客的同时，开发新会员，争取更多的回头客。

2， 每周星期二给员工培训销售知识，提高员工的业务水平和专业知识。

3， 写一些关于医疗器械的POP,对医疗器械进行宣传。

4， 每天至少销售1瓶保健品，任务下到每个人上，提高大保健品的销售占比。

5， 继续大力宣传中药袋装的销售，争取中药每月销售到7000元以上。

6， 让员工养成收银台一句话促销的习惯。

7， 争取今年做一场广场活动。

8， 争取今年再做2笔团购。

                                                   大邑富民路店   周佳玉

                                                        2013年7月14日







