失败案例

   7月13日下午，有一位大概50岁的阿姨进门，推销员a说：你好，请问需要点啥子药呢？
   顾客:曹清华多少钱，

   A：468元？你主要是哪方面的嘛
   顾客：腰椎间盘突出。
   A：你现在主要有哪些症状？

   顾客：主要就是腰痛，
   A：拿出一盒曹清华给他，这个就是专门治疗腰椎间盘突出的
   顾客：没写的嘛，
   A：拿出说明书，你看嘛，这儿，现在买还送2贴装的膏药2盒，
   顾客：是不是假的哦，
   A：太极有假的，那整个成都药房都没真的了，
   顾客：咋卖的，到处都在打广告，
   A：468元，
   顾客：有没得效果啊？

   A：杂可能没得效果嘛，3盒一疗程，疗程吃，还有配合到鸿茅药酒，效果更好，我们店有个顾客就是买了一件，俩夫妻都在喝，

顾客：鸿茅药酒多少钱，
A：265元
顾客：一共就要700多，
顾客：要得嘛，等我发工资来买，
然后顾客就走了，顾客感觉贵了，所以导致了这笔单子的失败。
