2013年上半年工作总结下半年工作计划
2013年1月1日至2013年6月30日销量：
	销量
	会员消费
	会员消费占比
	毛利额
	毛利率
	日销量

	19.6257
	6.8351
	32.92%
	6.3966
	32.6%
	1090


下半年销售任务：
	销量
	毛利额
	毛利率
	日销量

	25.3743
	7.6034
	30%
	1409


总结：

依现在的新任务来算我们下半年的销售任务还比较大，上班年我们任务还差2.8743万元才能完成任务，在下半年的的基础上我们每天还得增加160元才能完成任务.每月任务4.2270万元.每天必须的销售到1409元.毛利金额必须达到422.4元.才能完成我们14万的毛利额.这样的销售任务对于我们去年32万的任务来说长了13万，对于我们门店来说任务比较大，但我们会尽我们最大的销售能力来完成任务.
计划：

在下半年努力完成我们店25.3740万任务的同时提高销量、毛利、毛利率。

下半年的销售任务分2个部分完成.7月8月9月相对来说完成每月完成4.2270万元的任务太高，希望能完成我们平均任务3.75万希望能完成11.2500.万元10月11月12月努力来完成4.708万元任务.
接下来半年时间我准备在10月或12月搞一次广场活动.每月搞两次社区活动。免费测血压，血糖.办理会员.利用周三周日，全场9.5折.招揽顾客进店消费，。

会员维护.把我们店上会员筛选出来，把那些末次消费很久的会员进行维护。

每月给店上员工进行销售培训，学会销售技巧，销售关联.联合用药.怎样来完成我们销售任务目标.对门店上的滞销效期品种怎样来维护和销售，才能让我们的损失减到最小.提升我们毛利销量.

                            大邑沙渠 杨丽

