一.本店属于竞争型门店
二.怎样提高销售

1.大力发展会员，让顾客享受更多的会员优惠权益。
2..季节的不同，给顾客发温馨提示的短信。增加袋装精制饮片，放在收银台来吸引顾客

购买欲，推广我们特有的精致袋装中药，以求增加销售提高毛利.

3.加强收银台一句话服务。
4.利用我店是三江唯一刷银行卡的药店，多加宣传，增加刷卡人流量，提高销售。

5.抓住赶场的高峰期，提高销售。
三.本店主要消费人群是当地的村民
四.
1 、抓好公司的每次活动利用买赠及买省活动来弥补顾客对我们偏高的看法

2、调查周边药房价格，定期更换特价产品，每个月选择50个品种.

