成功案例：
  6月26日，一对母女来到店上，买了两瓶金银花露，收银的时候，我给顾客讲解今天会员日的活动是满100元送20元，然后就主动推销保健品千林VC，重点讲解VC的功效后，顾客乐意的接受了，然后又帮她选了胖大海一听，
酸枣仁一袋，菊花一听，美美一盒，金银花露2瓶的价格就7.8元，再加上收银台一句话销售的金额286.6元，这笔单就是294.4元，明显得提升了客单价。
失败案例：
6月28日，一位阿姨自己挑选了一些药品，看阿姨还在犹豫选什么的时候，我给她介绍太极钙，买两瓶送两瓶，阿姨接受了，正气液，板蓝根一样选了几袋，到收银台结帐时，阿姨出示的是铁路卡，结果我们不能刷卡，我们耐心地给顾客解释，我们的申请已经交上去了，但是还没审批下来，请阿姨再等待一段时间。阿姨不愿意支付现金，所以这笔单子没有成功。
