    交大三       店广场活动总结

1、 活动时间： 6月 26 日至 6 月27  日

2、 活动内容：

主线活动：活动两天，取消会员日，全场8.8折优惠（包括中药配方、中药袋装、听装），贵细8.5折，不积分（特例品、美美、天胶和买1送1品种除外）
支线活动：
1、 免费项目：中医义诊、测血糖血压，测骨密度、测微量元素
2、 5折特惠品：指定商品买一送一（原品种），相当于5折（系统自动识别） 

（四大保健品系列：千林、自然之宝、拉斯维康、佳汇泰、

两大品牌膏药：朱氏堂、贵州苗药）

A、此活动不是单品直接打五折，而是通过买一送一，买2个收1个的钱而达到5折的结果，门店在宣传和销售时务必注意。

B、系统中无法对买一送一（原包装的卖品）作促销策略，只能直接对单品做5折。请门店在开票时，务必将同一个品种销售2盒（瓶），如果门店开票只开1盒（瓶），系统也会打5折。

   3、 会员超低特价： 3月会员特价品种进行宣传。

   4、天胶买一送辅料包或者天胶罐或阿胶枣4斤，买三盒送一盒加送1个天胶罐。
3、 总销售数据：
日平均销售对比（活动当天，和近一月的日均销售和日均笔数对比）

最近一个月（向前倒推30天），日均销售   4857.8元，日均笔数  95.2  笔
	活动日期
	销售
	笔数
	客单价
	销售增长比例
	笔数增长比例

	6月26日
	10047.43
	140
	71.76
	106.83%
	47.05%

	6月27日
	12217.1
	135
	90.49
	151.49%
	41.80%


4、 分类销售数据

1、 单品销售（品种如有不同，在表格内增减）
	品名
	数量
	金额

	血糖仪
	0
	0

	血压计
	0
	0

	制氧机
	0
	0

	艾灸
	0
	0

	天胶
	4
	1395

	美美
	154
	2808


2、 活动厂家销售（厂家如有不同，在表格内增减）

	厂家名称
	销售金额

	绵阳制药
	1014.84

	K2
	506.88

	太太静心
	497.9

	千林
	1098

	锌钙特
	422.4

	曹清华
	2808


3、中药销售

	活动日期
	中药销售
	中药日均销售
	增长比例
	义诊中医处方量

	6月26日
	1107.61
	282.34
	292.29%
	4张

	6月27日
	691.76
	282.34
	145.00%
	8张


五、活动总结

1、优点：有中医义诊带动了很大一部分顾客的积极性，提高了药房的知名度。有厂家仪器检测吸引顾客并有丰富的赠品支持效果较好。
2、 不足：医生资源不足，活动后期医生需求无法继续很好地提供服务，顾客信赖有所降低。客流较少，建议下次活动仍然选择周末可能效果稍好一点。
6、 费用

	费用明细
	金额
	备注

	午餐补助
	130.00
	10元*13人次=130元

	医生补助
	100.00
	

	矿泉水费
	24.00
	活动饮用水

	血糖试纸
	88.00
	活动专用

	合计
	342.00
	


