中和朝阳店经营计划

1. 实行大部分品种直接降价,最好不要特价.因为我们公司药价价格80-90%都比周边药房高出很多,整个成都市都很高,是导致大部药房生意都不理想.

2. 在店外免费测血压,从而提升来客数.

3. 冲剂可以做捆绑销售.(板蓝根+夏桑菊):25.00
4. 中药袋装可以做买省或送

5. 销售组和,关联销售:买感冒药送消炎药(选特写高毛利,但是又实惠的做).

6. 把上班时间上够.(不要经常关门)

注:需公司支持:请把员工给我们配够,是最起码的.

