
      2013年崔家店6月工作总结和7月工作计划

           第一部分2013年6月工作总结

一：门店任务完成情况： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	新增会员人数
	会员消费占比

	6月
	5.2万
	63064.76
	851.3
	2879.35
	8234.67
	13270
	67
	46.59%

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	


二：措施执行落实情况：

  1.6月与5月销售对比情况：

	
	5月
	6月

	总销售金额
	59318.84
	63064.76

	笔数
	1330
	1559

	客单价
	44.60
	40.45

	会员金额
	32278.21
	29382.21

	会员笔数
	583
	554

	会员客单价
	37.18
	44.86

	会员消费占
	54.41%
	46.59%

	新增会员人
	88
	67

	裸卖品种数
	499
	402

	裸卖率
	37.51%
	25.78%


	
	5月销售额
	6月销售额
	增长比
	5月销售数量
	6月销售数量
	增长比

	药品
	59318.84
	63064.76
	5.9%
	1330
	1559
	17.21%

	中药
	2106.31
	2879.35
	36.70%
	74
	87
	17.56%

	医疗器械
	3533.02
	3730.9
	5.6%
	258
	266
	3.1%

	保健品
	6643.73
	6513.22
	-1.96%
	82
	79
	-3.6%

	化妆品
	770.95
	672.4
	-14.65%
	20
	20
	0

	普通食品
	598.16
	511.38
	14.50%
	17
	14
	-17.64%

	日用品
	4.57
	15.98
	249.67%
	22
	61
	177.27%

	消毒品
	277.14
	368.24
	32.87%
	51
	55
	7.8%


	任务品种
	美美69234
	复方熊胆1466
	补肾益寿21580
	太极钙66828
	太极天胶115733

	考核数量
	0
	30
	12
	16
	2

	实际销售
	4
	62
	0
	35
	0


本月销售任务5.2万元，实际销售完成63064.76元，完成率121.27%，会员消费占比46.59%。
本月单品任务，补肾益寿完成任务率0，计划下个月让店内营业员背诵产品小册子，学习龙潭西路和华泰路成功经验，邀请厂家来做活动。
第二部分2013年6月工作计划.

一、门店计划指标： 

	门店
	总销售计划
	中药计划指标
	集团计划任务
	计划新增会员人数
	会员消费占比

	崔家店
	5.2
	851.3
	8234.67
	50
	50%

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


门店增量措施（1----3点）：

抓住季节，热销清凉饮品，收银台一句话服务。
社区活动，给顾客打电话，办理会员卡。
店上培训学习产品知识，提高销售能力。
需解决的问题：
