
     十二桥      店广场活动总结

1、 活动时间：2013年6 月21 日
2、 活动内容：

主线活动：1、活动期间全场88折，（特价及单项促销活动不参加折扣，取消当天会员日折扣）；

2、美容首选产品美美买7送8，太极天胶买三送一；太极钙买一送一；
3、佳汇泰、拉斯维康、自然之宝、千林系列保健品买一送一，会员和非会员同时享受，会员不积分； 汤臣倍健享受88折优惠！
支线活动：
1、朱氏、贵州苗药、黄石卫材系列膏药买一送一，会员和非会员同时享受，会员不积分；

2、 现场免费1名中医义诊，免费测血压、血糖仪，免费艾灸体验，当天艾灸特价；
3、中药袋装系列2袋起8.5折；
4、 店外知名厂家宣传:惠氏、K2；
3、 总销售数据：

	活动日期
	总销售
	总笔数
	客单价

	6.18
	24006.07
	180
	133.37

	
	
	
	

	
	
	
	


日平均销售对比（活动当天和近一月，日平均销售和日平均笔数对比）
	活动日期
	平均每日销售
	平均每日笔数
	销售增长比例
	笔数增长比例

	5.1-5.31
	5608.08
	83
	328.06%
	116.87%

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


4、 分类销售数据

1、 单品销售（品种如有不同，在表格内增减）
	品名
	数量
	金额

	天胶
	3+1
	1395

	美美
	75
	1365

	太极钙
	16
	784

	艾灸
	4
	135.35

	保健品
	31
	4434.15

	
	
	

	
	
	


2、 活动厂家销售（厂家如有不同，在表格内增减）

	厂家名称
	销售金额

	惠氏产品
	2961.6

	自然之宝
	3420.99

	K2
	244.8

	
	

	
	

	
	


3、 中药销售

	活动日期
	中药销售
	中药日均销售
	增长比例
	义诊中医处方量

	6.21
	2627.64
	576.95
	355.44%
	1075

	
	
	
	
	


5、 活动总结

1、 优点：a、由于此次保健品活动力度较大，在活动前一天，电话通知了近半年到店消费过保健品的会员，大部分顾客表示非常感兴趣，到店消费4000元左右。
b、此次邀请的厂家只有两家，但效果非常好，突出了本次活动重点，厂家销售3000元。

C、此次重点宣传医馆开张，两名义诊中医非常火爆，吸引了大量顾客，中药销售近3000元。

D、活动前期，重点给店员培训了本次活动重点是销售保健品，当天人员分工也按各自所长来分配，所有工作人员都共同协作，卖力销售，促进了整体销售。
2、不足：由于此次活动时间紧急，现场布置不是很完善。
6、 费用

	费用明细
	金额
	备注

	城管费
	0
	

	午餐费
	50
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