双林店广场活动总结
双林店广场活动没有达到预定销售目标。具体销售数据详见门店总结。导致活动没有达到预期原因主要是：

1. 片区及门店缺少特殊门店环境下的活动经验。

2. 双林店周边小区住户大都是原城东川棉厂等老厂的离退休职工，消费能力非常有限。购药货比三家。
3. 竞争环境恶劣，斜对面的华安堂，杏林等药店平时会员日都是7.8折，全场8.8折活动不具备竞争优势。
4. 城管那边虽然说勾兑好了可以摆。但摆放的局限性（只允许在前面摆放免费服务项目，诸如：免费义诊、测血压等，药品只能陈列在街沿后方）。一天还是要来赶几次，也不同程度制约了活动的有效开展。
5. 部分厂家支援很不到位。列如：22日千林厂家9点半才赶到现场，来检测了不到10分钟，仪器故障又回去换仪器。等仪器拿来都11点过了），曹清华厂家只把空盒摆起就看不见人影了。
6. 间断性下雨一定程度上制约了活动的开展。
7. 中医义诊老师有跑单现象。特别是22日当天，第二天基本上都没有跑单。
对于本场活动的失败，作为东北片区片长负有直接领导责任，东北片区及双林店对于本场广场活动高度重视，在前期做了大量准备工作。活动第一天上午，我们也在密切关注光华店的活动效果，也打电话取经学习，当天中午也将双林店保健品消费会员导出来做了具体分析，结合不同年龄层次，通过电话，短信等形式告知会员。第二天一大早我也亲自到光华店活动现场参观学习。给城管也打起了太极，只要有机会就将产品做最大化宣传陈列。确保了23日在下雨的情况下有一定的增长。
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