崇州羊马店扭亏措施

扭亏措施：

首先将保本点告知本店每位员工，让店内每个店员熟知店内的保本点以及任务。而我们店保本点是7.5万，我将7,5万的任务平均分配到每天是2400的任务，同时分为上下班，每个班是1200,的任务，进而每天中午交接班的时候，查询当天早班销售数据，告知每个员工当天的销售进度，如早班销售的业绩是不理想状态，晚班人员应努力完成当日销售任务，同时交接班时给下一个班的销售人员鼓舞士气增加销售激情，达到有销售氛围的状态来努力完成每天销售任务，其次根据当日实际上班人数，平均分配到每个人，现在我们店是5个人，当日销售任务分配到每人就是600。每天查询每个销售人员的销售数据，做到跟踪销售，销售好的总结销售经验，分享给每个人，共同学习经验；销售不好的，根据自己的销售数据，来做到分类分析原因，比如保健品销售不好，加强学习保健品的知识及关联销售，同时从保健品中来提升更高的销售。
现在属于夏季，应当根据季节不同，陈列当季常备品种。比如夏季常备的藿香正气口服液或清热类的冲剂做出明显的陈列销售。

收银台一句话服务，每个顾客到收银台缴费的时候，收银员必须对每个顾客进行一句话销售。明白收银台的服务也是一个关键的销售点，做到收银服务完整，要对顾客微笑，以及完善到送顾客出门。
最重要的还是压加强服务态度，销售人员在接待顾客必须快速，礼貌，认真听询顾客的病症以及购药需求，然后再根据顾客的需求来销售药品；收银员在收银接待顾客时可以根据顾客的够药情况提示或关系顾客应注意什么。比如顾客购买的感冒药，可提示顾客多喝水，多休息。如购买的降糖药可以提示顾客每天或经常要关注血糖，并告知顾客本店可以检测血糖以及血压。
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