  我们店每月任务7.6万，天任务2500，每一个班次任务1270,

  1、发挥好作为车站流动人口较多的消费特点，多补充一些冲动性商品，例如药食同源类、计生类等商品。通过丰富品类、增加客流，新增销售20万。
我们店处车站流动人口比较多，在节庆客流量比较多的情况下做一些大型的店外活动，比如保健品的买赠活动，礼盒装的促销活动，特价商品，可以推出一些门店特色的产品……在活动开始前做好准备工作，让附近的人都知道我们什么时候要做这个活动。我们店可以隔一小部分来卖日用品和食品，在节气时多备一些计生类等商品，在卖这些商品的时候多注意一些搭配销售，比如在卖避孕药的时候可以搭配一些vc、ve、或美美……来增加门店的销量和毛利，定期在门店的醒目的地方推出一些门店的特色商品以吸引流动顾客
2、继续加强保健品宣传和顾客引导，力争保健品销售新增3万元。

   在保健品方面在加强培训，让营业员了解我们的商品，了解在卖什么药的时候可以搭配销售，加强保健知识的宣传，多与顾客沟通让顾客的保健意识更强，加强顾客的购买欲。
3、组织全员加强中药饮片知识的培训，挖掘中药精制饮片销售，提升精制饮片销售1万元。

  加强中药的知识培训了解中药的功效、保健。在卖成药时与成药搭配销售，现在的消费者都比较注重养生可以推出养生汤，夏天快要到了可以推出一下花茶系列，可以把散装的中药装成小袋小袋的按功效搭配销售。
4、做好促销售活动，新增销售5万元。
   定期做一些促销活动，在不同的时间选择一些合适的活动，比如夏天的时候可以做一个清凉促销，把夏天的畅销做一个搭配曾列，搭配销售，中药茶饮，减肥塑身茶……
5、在这炎热的夏天，我们要在清热解暑类上面下功夫，首先货要备齐，陈列要美观突出，给人以清凉的感觉，增加顾客的购买欲。
