  邛崃长安大道 店广场活动总结

1、 活动时间： 6 月  14日至  6月  15日

活动内容：免费检测：免费吸氧、艾灸体验、检测血糖血压  

免费大锅汤：清热解暑汤
1、买赠活动 

2、保健品买一送一（送原包装）（千林、佳汇泰、自然之宝）

3、品牌膏药买一送一（送原包装）（朱氏堂、贵州苗药、黄石卫材） 
4、汤臣倍健系列8.5折

5、天胶买三送一，太极钙买一送一，复方熊胆买二送一

6、中药精品袋装：任意三袋8.5折   

7、部分品种超低特价

主线活动：1.消费满48元送盐一袋消费满78元送洗洁精一瓶

消费满118元送千林100粒赠品
2、保健品买一送一（送原包装）（千林、佳汇泰、自然之宝）

3、品牌膏药买一送一（送原包装）（朱氏堂、贵州苗药、黄石卫材） 
4、汤臣倍健系列8.5折

支线活动：天胶买三送一，太极钙买一送一，复方熊胆买二送一

中药精品袋装：任意三袋8.5折   

部分品种超低特价

2、 总销售数据：
日平均销售对比（活动当天，和近一月的日均销售和日均笔数对比）

最近一个月（向前倒推30天），日均销售 2030.8  元，日均笔数 38.9 笔
	活动日期
	销售
	笔数
	客单价
	销售增长比例
	笔数增长比例

	6.14
	7164.49
	82
	87.37
	252.8%
	110.8%

	6.15
	8352.91
	75
	111.37
	311.3%
	92.8%

	
	
	
	
	
	


3、 分类销售数据

1、 单品销售（品种如有不同，在表格内增减）
	品名
	数量
	金额

	血糖仪
	3
	375

	血压计
	0
	0

	制氧机
	0
	0

	艾灸
	5.7
	750

	桂圆
	0
	0

	阿胶贡枣
	0
	0

	
	
	


2、 活动厂家销售（厂家如有不同，在表格内增减）

	厂家名称
	销售金额

	绵阳制药
	1909.12

	千林
	3967

	
	

	
	

	
	

	
	


3、 中药销售

	活动日期
	中药销售
	中药日均销售
	增长比例
	义诊中医处方量

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


5、 活动总结

1、优点：1、本次活动保健品促销力度较大，销售较好，整体毛利率较高。2、门店员工配合默契，鼓励自己亲朋好友到店消费，金额约2000元。3、货品库存充足，能满足绝大多数顾客的需求。

2、 不足：成药促销力度较小，不能吸引更多的顾客，所以成药销售额较差。2.DM单提前一天到店，门店同事到周边小区宣传的力度不够。3、活动两天清早都在下雨，整个活动现场氛围较差，场面较冷清，无人气。4、此次活动共2个厂家支持，绵阳厂家1天，第二天由当地促销人员负责销售，千林厂家2天，实际工作时间约3个小时。5、活动的最终目的不明确，活动不单是为了增长销售额，更希望是通过活动，让更多的人了解药房，了解产品，了解员工的素质，以及我们的服务态度，个人认为这需要在以后的活动中改进。否者活动所带来的只是短暂的销售增加。
6、 费用

	费用明细
	金额
	备注

	场地费
	500
	

	餐补
	240
	

	赠品
	200
	

	大锅汤
	14
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


