如何推荐引导顾客消费

6月20日我公司联合北京卫视《养生堂》栏目及惠氏制药，举行了健康养生讲座，为了抓住此销售契机，留住顾客，提升门店销售。请从以下几个方面做好会员的销售工作：

1、四川地区爱吃火锅等辛辣油腻且味重的东西，且特别爱吃动物油，长期的饮食习惯容易引起高血脂、高血压，影响身体健康。我们公司本次推荐了高血脂、高血压、糖尿病、冠心病的超特惠套包，买鱼油、大豆磷脂、蜂胶加1毛钱即可换购施慧达、络活喜、降脂灵片、复方丹参滴丸等，同时家庭常备的血糖仪、血压计也正在做优惠活动。
2、天气炎热，注意消热防暑。购买板蓝根颗粒、夏桑菊颗粒等满20元即省3元，相当于8.5折。夏季除防暑外，还需要补充人体所需的维生素及微量元素。汤臣倍健满100元就可省10元，拉斯维康购该系列任意1瓶加1元钱即换购品牌产品1瓶。
6月20日《养生堂》会员讲座这个活动结束，预计到场会员有580人。希望门店抓住这个顾客到店领取药箱的机会，提高销售。

特别注意事项：

1、门店有一部分会员属于新增加参加《养生堂》讲座的会员。属于门店报名名单上没有的

，会员没有感谢信的，有可能会到店领取药箱，请做好解释：“公司按照两批次报名发放，16号后报名会员的药箱在送货途中，药箱到货后，核实清楚后，会通知您到店领取。”
2、会员凭中医挂号抵扣优惠到店就诊。请门店做好记录。详细到，会员名字、卡号、联系电话、就诊时间、就诊医生以及药费。

3、阿卡波糖片（拜糖平），会员特惠的DM单上价格为55元,实际上门店的会员特价为45元。请门店注意，价格就低不就高。
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