
     大邑安仁千禧店3.9---3.10广场活动总结
参加活动门店：     大邑安仁千禧店                                               

活动时间：      2013年  3月9日 – 2013年3月 10日

三、活动内容：一）主线活动：活动两天，取消会员日，全场9折优惠，不积分（特例品和买1送1品种除外）

        注意：系统设置的条件非会员享受此活动，请门店开票时不要录入会员卡，如录入了会员卡系统就不打折了。

  （二）支线活动：

1、 免费项目：肩颈推拿、吸氧、艾灸体验、测血糖血压

2、 5折特惠品：指定商品买一送一（原品种），相当于5折（系统自动识别） 

注意：目录见附件

A、此活动不是单品直接打五折，而是通过买一送一，买2个收1个的钱而达到5折的结果，门店在宣传和销售时务必注意。

B、系统中无法对买一送一（原包装的卖品）作促销策略，只能直接对单品做5折。请门店在开票时，务必将同一个品种销售2盒（瓶），如果门店开票只开1盒（瓶），系统也会打5折。

3、 超值换购：顾客凭当天收银小票：

加12元即可换购桂圆500g/袋

加25元换购价值258元三诺血糖仪一台

   4、 会员超低特价：

       从59个特价商品里选出15个敏感商品进行宣传。

   5、天胶买一送辅料包或阿胶枣4斤，买三盒送一盒

 6、阿胶枣特价：10元/袋，500克/袋

 7、买就送：活动两天，消费满10元以上的，送小礼品一份（肥皂或洗衣粉），送完为止。（手工赠送）

 8、凭领盐券，到店免费领盐1袋。限300袋，送完为止。                                                          
四、活动效果统计：1、活动期间销售 18339.34元  ，上个星期同期销售4167.11 元 ，增长 340 % ；
2、活动期间毛利率 27.5% ，毛利额 5044.76 元  ，上个星期同期毛利率  30.5%  ，毛利额 1272.15元 ，毛利率增长  -3%   ，毛利额增长3772.61元   ；
3、活动期间交易笔数    333 ，客单价   55.07元  ，上星期同期交易笔数   102，客单价  40.85元  。

4、活动期间绵阳产品销售2680.69元，阿胶枣销售1610元，艾灸销售785.68元，补肾益寿胶囊销售641.7元，天胶销售418.5元，三诺血糖仪销售375元。
本次促销活动力度：很多中老年顾客得到了我们的许多免费服务，比如免费测量血压、血糖，免费办理会员卡，免费吸氧，免费体验艾灸、免费推拿按摩等，都很满意。另外，本次活动有一定的吸引力，有些顾客确实是看到有9折优惠、有买一赠一等优惠及赠品才消费的更多的。

本次活动的不足：门店库存不足，特别是有些品牌畅销品种（由于平时主推公司TABC品种而冷落的品种）准备不足。另外，针对这次活动的有些品种也准备的不充足，以致影响了销售。这一点在以后的活动中要好好总结，吸取经验教训。
七、意见：1.活动前期宣传资料和赠品能早些到门店上。
          2.赠品品种更多样化，买赠金额分类上应有一定的梯度。
                                 总结人：     张群

                                               2013.3.13             
