
     华油路        店活动总结
活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他              
活动时间： 6.8---6.12                    

活动主题：    端午有礼，健康相伴                 

主要活动内容：全场满58元省5元，满98元省10元，满138元省15元 ，  满188元省20元    ，满238元省25元                                          
1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：5月1号----5号数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	452
	42.6
	19285
	5312
	27.5%
	52.6%

	上月同期数据
	390
	45.2
	17646
	5275
	29.8%
	44.8%

	对比结果（%）
	15.8%
	-5.7%
	9.3%
	      0.7%
	-2.3%
	7.8%


2、 总结
1、 活动的亮点
本次活动其实对本店影响较大，尤其是再加上之前的会员特价品种的冲击，买省活动是直接将毛利下降的，所以本店在活动期间的毛利比平时下降了36%-37%，对本店毛利影响很大，所以本店从要影响毛利的前提下，做了一下几项措施：
A、 对会员特价品种本店在外面只摆放1-2盒，（尤其是对会员要特别注意），对不是会员的顾客需要的话，外面可以从仓库里面拿来买，这样就不会流失顾客，对会员要买但是没有了，尽量用其他药品取代。

B、 对进店顾客一开始就宣传本店活动。坚持收银台一句话服务宣传本次活动。
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

1对本店没有会员的顾客，但是又想参加本次会员专享的买省活动者，我们均向顾客宣传，必须要办有会员卡才能参加这次活动，顾客一般都会来办理。
2对经常来买药但是没有会员卡的顾客，我们会积极的向顾客介绍本店会员权益有哪些优惠，一般顾客听完都会办理。
3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

1、 销售的氛围营造的不是特别浓厚，导致活动开始两天效果不好，在下次活动中一定要改正。
2、 由于之前本店才搞了社区活动，分散了一部分销售。

3、 周边药房活动频繁。药价低。

