清江东路店端午节活动总结

活动期间销售为18098.12元，日均为2585.4元，笔数370笔，活动前期（5.16-5.22）一周日均销售为2628.86元，从销售数据来看，我们活动期间下降了1.65%。原因如下：

由于我们没有对活动前期数据进行统计，只是按照片长发的数据进行下达任务，结果导致数据有误，销售目标太低，导致销售有所下降。

活动期间最后三天刚好是端午节放假，人流量明显下降，导致销售下滑不少。

新员工的销售技巧及药品知识掌握有限，所以关联销售意识不强，同时对活动内容宣传不是很到位，导致很多顾客还不是很了解活动细则，所以这个也会导致销售有所下降。
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