单门店活动：

1、 新开店开业活动：以营运部统一制定的新开店促销活动为准，配送开业活动物料。

2、 活动开展流程：个别门店因短期需求，或是特定时期，需要单独进行促销活动的，费用标准低于300的，由门店提交促销活动方案，报片区主管审批同意后，方可执行。费用标准高于300的，报营运部策划专员，经营运部经理审核通过后，方可执行，执行流程同片区活动费用低于1500元的活动流程。

3、 活动要求：有以下之一的情况
（1）门店根据以下几各情况进行安排活动：

①周边有竞争对手进行促销活动

②连续一周销售下滑门店

③门店个性化需求，如乡镇门店逢场需要、单店新增省卡划卡或其他新增服务时
单店活动的重点店为亏损门店及重点店，亏损店的策划重点为制定扩宽促销活动受众的促销方案，增加人流量及交易笔数。重点店的策划重点为制定提升客单价的促销方案，增加销售额。
考核：
以增长20%为目标。未达到目标罚款100元。
