     龙潭西路  店活动总结

活动性质：公司活动 口V   片区活动 口   其他              
活动时间：   2013.6.8----6.12号            

活动主题： 浓情端午  健康相伴__      

主要活动内容：  全场满58元省5元，98元省10元，138元省15元，188元省20元，238元省25元。特列品除外。
数据分析

活动期间与上月同期数据对比

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	227
	47.58
	10801.55
	3018.02
	27.94%
	50.02%

	上月同期数据
	230
	61.17
	14071.11
	4164.18
	29.59%
	57.11%

	对比结果（%）
	-1.32%
	-28.56%
	-30.26%
	-37.97%
	-5.90%
	-14.17%


活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：6月8日开始活动，活动时间为5天，那就应从5月1日到5月5日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	227
	47.58
	10801.55
	3018.02
	27.94%
	50.02%

	上周同期数据
	185
	61.35
	11350.01
	3082.24
	27.15%
	44.02%

	对比结果（%）
	18.50%
	-28.94%
	-5.07%
	-2.12%
	2.82%
	11.99%


活动期间新增会员  10  人

下降原因分析？     

本次活动从以上数据可以看出我们活动效果很不理想、销售为：-5.07%。毛利为：-2.12%。人员销售问题：这可能和我们的人员在销售上有很大影响。单买、裸卖的现象很多、没有真正的把常见疾病联合用药搭配联系在一起销售。

我们在10号利用中午交接班进行了店员会议、关于活动未提升、反而还下降进行了开会研讨、（我们在活动前两天电话通知顾客、并告知了端午活动的内容、也说了善存健康养生巡讲活动。有很少一部分顾客到店购买了产品。店堂装饰气球、手绘POP海报、凡进店顾客口头宣传、我们在11中午就购买了艾草送顾客、也手绘了POP海报张贴在外面、利用这种方式吸引顾客进店、在这期间12号活动效果很好。

在下次活动中我们会把握好机会、更加努力、提高销售。

