   华泰 店活动总结

活动性质：活动 

活动时间： 6月8日----6月12日                      

活动主题：    买省活动                   

主要活动内容：  消费满58元省5元，满98元省10元，满138元省15元，188元省20元，238元省25元。特列品除外                                                    

数据分析

1.  活动期间与活动前期数据对比（6月8日---6月12日数据与5月1日---5月5日数据对比！
	
	销售
	笔数
	平均客单
	毛利
	毛利率
	会员销售占比
	新增会员人数

	活动期间数据
	31913.74
	407
	78.4
	10074.07
	31.56%
	43.7%
	23

	前期同期数据
	31041.12
	371
	83.66
	10233.43
	32.96%
	47.4%
	15

	对比结果（%）
	2.81%
	9.7%
	-6.2%
	1.5%
	-1.4%
	26.3%
	53.3%


总结

活动的亮点

   活动期间10号到12号法定假日放假，导致人流急剧下降影响销售。只有6月9日的社区活动增长比较明显提升了一部分销售。
将非会员转为有效会员的成功经验

1）对进店顾客宣传公司正在进行的活动，让顾客感受到实惠从而自觉的问起办理会员卡！

2）6月9日社区活动吸引了部分会员办理会员卡
活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

活动没有DM单发放，宣传力度不强。

2.活动期间有三天为法定假日，人流急剧下降，销售也下滑不少

    活动氛围的打造：提前对店堂进行气氛布置，营造较好的卖场氛围

     宣传力度：对于每一个进店的顾客都尽量让其先办理会员卡再通过活动的诱惑让新办会员第一次更多的消费，
 增加打电话顾客人数，多到社区宣传。
