  温江政通  店活动总结

活动性质：公司活动 口   片区活动 √口   其他              
活动时间：  2013.6.8--2013.6.12                 

活动主题：   满省                  

主要活动内容：  全场消费满58省6元，满98省10元，满178省20元，满248省30，全场精致中药8.8折，保健品8.8折                                                

数据分析

活动期间与上月同期数据对比

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	198
	75.9
	15028
	4187.26
	27.86%
	28.28%

	上月同期数据
	226
	57.5
	12996
	4193.44
	32.26%
	34.33%

	对比结果（%）
	-12.39%
	32%
	15.64%
	-0.147%
	-4.4%
	-6.05%


活动期间与活动前一周数据对比

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	198
	75.9
	15028
	4187.26
	27.86%
	28.28%

	上周同期数据
	197
	39.64
	7810
	2633.48
	33.72%
	27.13%

	对比结果（%）
	0.5%
	91.47%
	92.42%
	59%
	-5.86%
	1.15%


活动期间新增会员     5     人

总结

活动的亮点

活动期间积极宣传我们的活动内容，提高客单价。

收银台一句话服务也很到位。基本上是90%的顾客到收银台，都会主动宣传一下我们的活动，和一些单品的卖点及活动。。。
将非会员转为有效会员的成功经验

利用买送的活动，让顾客了解我们会员的优惠。

活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

销售未提升10%原因分析：

下次活动达到要求措施：

活动前店堂布置和pop的书写
筛选会员，短信通知我们的活动内容。

有dm单的话，提前3天发放dm单。在小区周边发放。
备好货。特别是应季品种。
                                                                            王慧
                                                                            2013.6.13

