      大邑东壕沟店活动总结

活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他              
活动时间：  2012年4.月29日至5月5日                     

活动主题：初夏送礼，健康伴您
主要活动内容：满48送5元，满88送10元，满128送15元，满178送20元，满218送25元（现金券），贵细.医疗器械：8.8折

数据分析

活动期间与上月同期数据对比（Eg：2013年3月19日~3月25日与2013年4月29日~5.月5日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	152
	66
	10033.2
	 2345
	23.3% 
	64.5%

	上月同期数据
	155
	62.6
	9707.5
	2691
	 28%
	57.2%

	对比结果（%）
	-2%
	5.1%
	3.2%
	-12.8%
	-4.7%
	7.3%


活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	152
	66
	10033.2
	 2345
	23.3% 
	64.5%

	上月同期数据
	158
	65.2
	10304
	2479
	24% 
	55.4%

	对比结果（%）
	-3.8%
	1.2%
	-2.6%
	-5.4%
	-0.7%
	9.1%


活动期间新增会员10      人

活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	5元代金券
	
	
	

	送出数量
	61
	
	
	

	剩余数量
	139
	
	
	


总结

将非会员转为有效会员的成功经验

      近店消费的顾客，在收银的时候的时候主动问起有没有会员卡，有的话可以享受我们的活动，还可以享受我们的会员特价，没有的话当场可以办理，办理当场可以用， 顾客也会觉得很划算。慧主动办理.
活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

  这次活动本店的销售时没有提升得，对于这次活动我们分析原因为4.15-4.22为片区活动.4.23-4.28号为我们的情系雅安8.8折，再是5.1的送卷活动。三个活动都有给顾客打电话，但是顾客对反卷用劵比较反感，再加上春节送的挂历月初用的比较多。导致毛利下降，还有我们的宣传科能让顾客没有理解到我们的让利，在以后的活动中我们将对会员进行详细讲解，了解顾客的需求，从需求点出发.增加销售.
