                                  6月3日片长会议准备资料模版

一、销售数据：

                                                                        单位：万元
	序号
	门店
	年销售任务
	年毛利

任务
	1-5月计划销售
	1-5月计划毛利销售
	1-5月实际完成销售
	1-5月实际完成利润
	1-5月销售完成进度
	年总任务完成进度

	1
	府城大道西段店
	186
	61.38
	77.5
	25.575
	
	
	
	

	2
	新园大道店
	90
	29.7
	37.5
	12.375
	
	
	
	

	3
	天久北巷店
	99
	32.67
	41.25
	13.613
	
	
	
	

	4
	大源北街店
	78
	25.74
	32.5
	10.725
	
	
	
	

	5
	新乐中街店
	132
	43.56
	55
	18.15
	
	
	
	

	6
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	7
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	8
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	9
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	10
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	合计
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	片区
	年销售任务
	年毛利

任务
	1-5月计划任务销售
	1-5月计划毛利销售
	1-5月实际完成销售
	1-5月实际完成利润
	1-5月销售完成进度
	年计划完总任务成进度

	
	
	585
	193.05
	243.75
	80.438
	
	
	
	


二、公司计划40家盈利门店的情况：
1、各片区计划盈利门店的盈利情况怎样？

人员是否存在问题（能否把片区小店的熟手调往到盈利门店，保障计划盈利门店盈利）？

3、近段时间销售较差片区存在哪些问题(是否在片区和营运部都不能解决的才报）？

4、近段时间销售较差有哪些措施来解决这些问题？（措施要求不要写空话，要落实到实处）

