新津片区各门店近期销售下滑原因分析

新津兴义店：

上班时间缩短，部分顾客无形流失;

人员对药品及其他业务不熟悉，专业知识欠缺导致联合用药差，裸卖率增加，不能完全满足顾客的购药需求；
正值农忙时节，天气炎热，上街人流量降低，导致部分顾客在早晚时段去其他药房买药；
员工缺乏奉献精神，做事缺乏责任感；
优化产品结构，缺货问题及公司缺货品种，因为隔壁就是医院，而他们开的很多品种我们都没有办法经营，而一些我们根本卖不动的产品反而堆积起来造成效期。
新津外西街：
目前进入销售淡季，下午客流量明显减少销售有下滑;
从5.7--19号，门口自来水公司搞改造，挖路进出不方便，对客流量明显影响。也是销售最差的时间;
从元旦节后，就没有来过赠品。目前，门店没有赠品，对销售还是有一定影响;
部分夏季清热品种来货率低不足，对销售还是有一定影响。
新津邓双店

针对近几天销售不理想分析其原因如下：

(1)5.18—5.19广场活动效果较好，社区药店固定消费者很多，活动期间该买的不该买的都买来差不多了;

以前公司搞的活动送的5元卷，这几天用的比较多，都想到月底了大家都拿来用了，特别影响销售;

建议公司以后策划活动的时候可以改用其他方案，5元卷送出的后期虽然会带来销售，但因本店是社区店，贪小便宜的顾客居多，好多都只选5元的药品来购买。

五津西路店销售下滑的原因：

货源不足，最近主要是夏季防暑的应急货品不到位，如：藿香正气液（大盒），有时遇到团购要几大件，本店都无法满足顾客的需求;

新津片区的藿香正气液大、小盒价格过高，好多顾客以及，团购顾客都觉得太贵，不能打折，因此，流失顾客。

竞争压力加大，一家药店搬迁致我们店附近，对本店的销售有一定的影响；
新津正东街店：地理位置偏僻，私人药房及诊所较多，且人
流量少。
新津片区：李红梅
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