
柳翠路店近期销售情况及分析
1、 销售情况：

本月销售平均每天约1460元，较上月相比，有所增长，但近几天销售有所下滑，平均每天约1200元左右。五大单品销售相对其他门店较差。相对本门店上月销售有所增长。
2、 原因分析：
1、 门店每月会有几天的销售低潮期，附近消费人群相对较为固定。对所购药品有一个消化期。
2、 药品价格偏高一直是门店难以跨越的障碍。我们门店处于两小区的中间，小区门口分别有两家价格相对较低的药房，价格和位置上都不占据优势。最近经常有些药品突然就涨价，涨价还较大，对长期消费的顾客有较大影响。例如绵阳的夏桑菊和马应龙的痔炎消片等。
3、 门店赠品相对较少，许多药房疗程用药可以买几盒送一盒，例如附近的杏林大药房海王的96片装的银杏叶片。保健品赠品也不如附近药房多。
3、 改善措施、
1， 做好品牌效应，以优质服务和优质商品让顾客安心消费。

2， 推广的我们的会员优惠政策。同时希望对会员的优惠政策可以有所改动，可以通过根据顾客的消费的增长来增加优惠额度。减少价格较高对顾客的影响。
3， 优化商品结构，抓好公司特有品种及应季品种的销售，定期对员工进行培训和激励，熟记品种的买点功效，做好宣传工作以及搭配销售。

