东北片区销售下滑原因分析
1. 人员不稳定，流动性太大，员工没有归宿感。主要体现在部分小门店，自接管片区以来，已经陆续有10%以上员工递交离职报告或有意向离职。

2. 天气变化异常突出，暴热或突冷，均导致出门人数剧减。进店顾客对应减少。

3. 天气炎热，美美，补肾益寿，天胶等增量品种销售下滑。
4. 周边药房优惠力度大有一定影响，以双林路店为列：其周边的华安堂会员日8.5折，杏林每周6满38元送5元券，满68元送10元券，满98元送15元券。双建路周边的药房价格低得更离谱，西瓜霜卖0.5元，金嗓子卖1元，倍他乐克卖1元，江中健胃消食片卖2元。

片区交接刚刚完成不久，具体门店问题还需要进一步到各店了解逐一分析，根据不同门店采取不同改进措施。相信在公司的正确领导下，东北片区的销售一定会有实质性改变。
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