
大邑围城北路店总结
一、2013年5月主要销售数据

	数据
	2013年

	销售
	34743.84

	毛利
	9907.64

	利润
	28.51%


分析：与上月销量相比下降了1849.01元
1.会员笔数及消费占比

	月份
	总笔数
	会员消费笔数
	客单价
	会员占比
	总销售
	会员消费
	占比

	5月
	534
	205
	65.06
	38.38%
	34743.84
	16427.09
	47.28%

	4月
	529
	239
	69.17
	45.18%
	36592.85
	19547.32
	53.41%



5二、销售下降原因：从总体来看4、5月的销售同期相比较， 5月销售下滑的非常严重，数据同期相比消费比数明显下降，同期相比分析我们的会员消费笔在减少，会员消费占比也在减少。我们的会员并没有太大的流失，但是会员消费水平上就有明显的下降。4月、5月销售都有明显的下滑。销售下滑主要原因有：客流量下降、员工销售疲劳导致关联销售也较差，我们老年顾客群体也相对增加。导致客单价也在下降。在门店陈列方面也不太突出。单品销售：补肾益寿、复方熊胆含片基本能完成任务。美美、天胶销售不是很好。太极钙在5月销售来看完成公司下发的任务是没问题。
三、增加销量的措施

1. 加强病种组方的学习，联合销售，增加销售

2. 加大社区活动的宣传，争取到更多的顾客

3. 大力宣传每月的促销活动，合理利用店内的每一个赠品，尽量增加会员销售。
4. 做好收银台一句话服务，努力做二次销售

5. 多弄一下夏季茶饮

6.努力做好公司的重点品种销售。

