
大邑围城北路店总结
一、2013年5月主要销售数据

	数据
	2013年

	销售
	26405.04

	毛利
	7579.12

	利润
	26.7%


分析：与上月销量相比下降了840.77元
1.会员笔数及消费占比

	月份
	总笔数
	会员消费笔数
	客单价
	会员占比
	总销售
	会员消费
	占比

	5月
	413
	294
	63.93
	71.19%
	26405.04
	12596.26
	47.7%

	4月
	393
	302
	69.32
	76.84%
	27245.81
	15484.72
	56.83%

	3月
	571

	248
	62.85
	43.43%

	35885.01
	20582.76
	57.36%



5二、销售下降原因：从总体来看3、4、5月的销售同期相比较，4、5月销售下滑的非常严重，数据同期相比消费比数明显下降，同期相比分析我们的会员占比在增加，这说明我们的会员并没有太大的流失，但是会员消费水平上就有明显的下降。
三、增加销量的措施

1. 加强病种组方的学习，联合销售，增加销售

2. 加大社区活动的宣传，争取到更多的顾客

3. 大力宣传每月的促销活动，合理利用店内的每一个赠品，尽量增加会员销售。
4. 做好收银台一句话服务，努力做二次销售

5. 多弄一下夏季茶饮

6.努力做好公司的重点品种销售。

