
浣花滨河             店活动总结

活动性质：公司活动  eq \o\ac(□,口)   片区活动 口   其他              
活动时间： 2013.5.7---5.13    

1、 活动主题：“五一节”促销活动     
2、 活动内容：

1 、满就送：针对会员，不取消会员日，可积分（满48元起送5元现金券）                                                                 

2、医疗器械，贵细药材全场8.8折，不积分；  

3、会员超低特价；

4、组合套包             

数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2013.5.7-5.13与2013.3.18-3.25数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	433
	56.39
	24420.74
	8150.96
	33.3%
	51%

	上月同期数据
	392
	47.05
	18444.89
	6177.3
	33.5%
	40.4%

	对比结果（%）
	10.45%
	19.8%
	32.3%
	32%
	-0.5%
	26.2%


分析：活动期间：笔数，收入，毛利，会员消费占比都有所长增长。
2．活动期间与前八天（4.29-5.6相比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	433
	56.39
	24420.74
	8150.96
	33.3%
	51%

	对比数据
	442
	52.11
	23034.83
	8089.79
	35 %
	45.3%

	对比结果（%）
	-2%
	8.2%
	6%
	0.7%
	-5%
	12.5%


1、活动的亮点

（1） 活动前海报，POP全部到位，给部分会员了发了短信，打了电话，给门店店员也进行了此次活内容的培训，并强调重要性，给进店的每个顾客进行详细讲解，提高客单价；

（2） 把活动期间的任务分解到每天，让大家朝着目标去努力，再加上公司对活动增长明显的门店有奖励，也大大提高了门店员工的积极性
增长分析：活动与前八天相比：笔数和毛利率有所下降，但是幅度都不大；主要是短信通知了会员，宣传到位，人流量的增加和店员对进店顾客的大力宣传，使本次活动有了比较明显的增长。本次活动日销量：3488.67元。上月平均日销量2951.9元。
下次活动中：努力做好宣传和活动氛围营造。努力提高客单价，发展新会员，挖掘新顾客，把应季的品种多备一点，一句话服务，从而增加当季热销品种的销售

