     营兴街     店活动总结

活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他  公司        
活动时间： 2013年5月7日--13日                     

活动主题：  

主要活动内容：
1、满48元起送5元现金券：

 A、单张收银条可累计享受，满48元送5元，满88元送10元，满128元送15元，满178元送20元，满218元送25元，最多限送5张5元券即25元，多张收银条不可累计送券。

2、医疗器械，贵细药材全场8.8，不积分（医疗器械仅限范围：血压计，血糖仪，拐杖，制氧机，轮椅，电子体温计，治疗仪等，以目录为准）

3、会员超低特价

4、组合套包——旅游套包、家庭套包，中药套包
数据分析

活动期间与上月同期数据对比（Eg：2013年5月7~13日与2013年4月7日~13日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	190
	47.48
	9022.8
	2513.26
	27.85%
	36.84%

	上月同期数据
	197
	47.83
	9423.09
	2739.09
	29.07%
	46.7%

	对比结果（%）
	-3.68%
	-0.73%
	-4.43%
	-8.98%
	-1.22%
	-9.96%


活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：5月7日开始活动，活动时间5月7日-5月13日为7天，那就应从4月30日到5月6日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	190
	47.48
	9022.8
	2513.26
	27.85%
	36.84%

	上周同期数据
	186
	34.72
	6458.31
	2139.41
	33.13%
	43.54%

	对比结果（%）
	5.3%
	26.87%
	28.42%
	14.87%
	-5.28%
	-6.7%


活动期间新增会员 7 人

活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量（此次未送劵）
	赠品名称
	3元代金劵
	5元代金劵
	8元代金劵
	

	送出数量
	
	
	
	

	剩余数量
	
	
	
	


总结

此次活动进行的结果不是理想的，由数据可以得出：活动人均客单价偏低，每日人均流量与往常相比有所下降，其原因可能是门店周边又新开了2家药房，在同一条街道上竞争增大；遇活动在工作日进行，宣传资料于前2日才到店上，城管现在对发放资料管理较严，发放资料仅限于在周边发放，经反应，顾客拿宣传资料与周边药房作价格对比，向顾客解释也不愿意接受，周边药房增多，推荐常备药品时，顾客反应已经有准备了，所以影响了销售。

