
综合片区（门店）促销活动申请表

一、参加活动门店名_新津邓双店        
二、活动主题__ 清凉一夏      约“惠”太极__               

三、活动时间活动时间：5月18号-19号
四、活动内容

1、全场8.8折（特例品除外）；

2、保健品买一送一（原包装），千林、自然之宝、拉斯维康、佳汇泰

3、品牌膏药买一送一（原包装）朱氏堂、贵州苗药

4、阿胶蜜枣特价10元一斤；

5、买125元血糖试纸送价值258血糖仪一台（三诺）

6、美美买七送八、天胶买三送一

7、活动期间，进店消费前100名，无论金额大小卖就送1包盐或艾婴康试用装1瓶，凭收银小票加5元换购汤料包；加12元换购银耳1袋。

8.  进店消费的顾客都免费品尝清凉解暑凉茶1杯。

9.  免费测血压，血糖，针灸按摩，微量元素检查。

10 .西洋参，天麻买一斤送半斤

                        _

五、现场布置

1.入口处气球拱门

2.夏季花茶陈列、保健品专柜陈列 

3.手绘POP大号，5张 

六、宣传方式

1.电话和短信通知  

2.门店POP宣传及口头宣传给顾客

七、礼品及物料数量：    

八.费用预算：   预计2天约送200袋 *1元=200元。 参与活动人员餐费预计240元 。片区协调预计每天12人。   2.腰鼓队600元     小区管理负责人封红包200元。                                 
九、需公司支持：1.提前1-2天发送短信（确保大多会员都收到）     2.配备一台电脑收银使用，       3公司专门提供活动物料，座椅板凳（与1月广场活动一样）。需公司提供5到8个厂家助阵。（1.绵阳2.千林    3.藿香正气液厂家赠品赞助    4西南药业  5莎普爱思  6.补肾益寿、天胶。7.美美等    ） 4.音响1台，主持人1人                                                                   

                备注：1.结合邓双店消费实际，建议所有参加人员8点30分准时到场。              2. 提前一天将备用电脑安装调试到位，确保活动期间正常使用。      3.dm单建议提前5天到达门店。本次活动计划将消费群体辐射面扩大一倍。方圆3公里之内的范围，重点是跨越成雅高速的工业园区。                                               

1 十、本次活动预计效果：        本次活动的预计效果确保每天达15000左右，力争破上次广场活动销售记录。                                                
十一、其他：                                                                     

十二、活动效果统计：（以下部分活动结束后三通过邮件发送到营业部邮箱）
1、活动期间销售        ，上月/上年同期销售        ，增长    % ；
2、活动期间毛利率     ，毛利额      ，上月/上年同期毛利率     ，毛利额，毛利率/毛利额增长     % ；
3、活动期间交易笔数     ，客单价     ，上月/上年同期交易笔数     ，客单价    

申 请 人：宋利鸿

申请时间：2013年5月6日


