天胶第三阶段销售方案
1、 考核时间
 4月26日-6月30日，7月1日-8月31日
二、销售奖励

活动期间，按销售数量（不含赠品、内购）给予门店40元/盒的奖励（含T类9%销售奖励）
 三、促销策略

（1）买一盒送天胶罐一个或辅料包1份：辅料包为熬胶辅料+保鲜盒

（2）买三盒送一盒

注：顾客买三赠一，门店可赠送顾客一个密封罐，但不得再赠送辅料
四、考核方式
第三阶段分时间段按销售额考核

1、门店考核
（1）所有未完成任务门店均按差额的5%扣款
（2）完成销售任务的门店，按超额金额3%奖励门店

2、片区考核
（1）所有未完成任务的片区，按差额处以片长2%罚款
（2）完成任务的片区，按超额金额2%奖励门店。
五、注意事项
    1、因夏季气候较燥，门店应着重宣传阿胶打粉服用，宣传“阿胶流行冲着吃”。

2、销售奖励继续执行“谁销售谁受益”和“即销即奖”。有医生坐诊的门店务必与医生沟通并宣传，按拆零1.6元/10g计提。提成均由各门店店长从备用金中垫付。营运部每周根据门店销售情况造表下发至各门店店长。

3、本次考核时间分为两个时间段，附表中的任务按时间段划分。
4、密封罐与天胶辅料现门店剩余库存较多，公司将暂时不进行集中采购，门店如有需要可相互调拨。
六、各门店及片区任务见附表
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