复方熊胆薄荷含片全员促销活动方案

各门店：

桐君阁药厂的复方熊胆薄荷含片是集团公司2013年十大战略品种之一，其治疗咽喉疾病疗效显著。现根据桐君阁发[ 2013]134号文件精神，股份公司从T类品种中选择该品种（以下简称“熊胆”）进行全员促销活动，现将相关事宜通知如下：

1、 促销品种：

	ID
	品名
	规格
	厂家
	零售价

	1466
	“熊胆”
	8s*2板
	桐君阁药厂
	13.6


2、 促销策略：
1、 任务考核时间段：3月26日-6月25日

2、 活动内容：买二赠一（赠品为店上卖品）

3、 销售奖励

活动期间，销售“熊胆”在原奖励（零售价的9%）基础上追加奖励1元/盒，金额共计2.2元/盒（不含赠品）。

4、 任务考核

（1） 任务分配：
公司根据各门店销售规模划分任务，具体明细见附表

（2） 考核方式：

1、 分时间段考核：

根据各门店任务完成情况进行考核，每月考核一次，未完成任务的门店倒扣2.5元/盒。考核时间为：3月26日-4月25日，4月26日-5月25日，5月26日-6月25日

2、 拉通考核

3月26日-6月25日，完成3个月总销售任务的门店，补发倒扣金额2.5元/盒。

5、 陈列及宣传要求

1、 爆炸签张贴：各门店在“熊胆”的每个陈列处均书写爆炸签，要求内容简单明了：熊胆舒喉片 买二赠一或者“能消炎的含片”
2、 “熊胆”要求各门店至少有两处醒目位置的重点陈列。其中根据营运部3月29日下发的《4月收银台陈列货品》的要求，“熊胆”需陈列在收银台陈列架的第一层，且收银台须有不少于8盒的陈列，在货架上的陈列面不能少于4个（至少4*3，12盒）。
3、 各门店必须熟记“熊胆”销售卖点。各店长根据以下内容培训门店店员及促销人员，要求其必须掌握所有内容。营运部将电话抽查各门店，未按要求执行的门店对店长进行20元/次罚款。
（1）成分：熊胆粉，薄荷脑，薄荷油，

（2）用途：用于缓解咽喉肿痛、声音嘶哑等咽喉不适

（3）药理作用：

熊胆粉具有清热泻火与凉血止痛作用；薄荷脑与薄荷油外用时可促进局部血液循环，有消炎、止痒、止痛的作用，具有抗菌作用。

（4）卖点突出：清热泻火，凉血止痛，纯中药起效快。

（5）对比产品：“熊胆”不仅具有润喉的作用，更能消炎止痛。金嗓子、慢严舒柠仅是润喉舒喉作用，不具消炎作用。
六、注意事项
    1、 买赠活动策略。活动策略由营运部活动策划科在系统中设定，具体操作办法：门店输入3盒的数量，Page Up后系统自动识别收2盒的金额。

2、 各项任务考核及追加奖励均不包含赠品，请各门店在关注门店任务完成情况时注意。

3、 因系统不能支持该品种多个策略，所以活动期间，取消其会员积分。如遇会员日当天有会员卡的顾客未参与买赠活动的优惠，则门店可手工9.5折折扣。请各门店做好顾客解释工作。

4、 3月26日-3月31日期间的销售计入任务考核，但不进行1元/盒的追加奖励

5、 追加奖励的1元/盒由营运部品管科每月26日统一造表下发。9%T类提成随每月TABC提成下发。该品种相关考核工作由营运部品管科负责完成。
6、 此单品任务是根据每个门店的销售情况和含片的销售总计进行最低标准的任务下达，但为了门店此品种销售达成率，请门店店长一定组织门店员工学习，只需在有顾客需求时进行推荐即可完成任务。
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