
太极大药房连锁有限公司

员工晋级申请表
	姓 名
	王洋洋
	性 别
	女
	出生年月
	11981.10.08
	学历
	大专

	所在部门
	华泰路店
	岗 位
	营业员
	现岗位 级别
	中级
	欲升岗位
等级
	高级

	参加工作时间
	2000年7月
	现奖金 系数
	0.8
	现持技能职称证书
	卫校毕业资格证


	工

作

简

历
	时 间 
	就职单位
	岗位（工种）
	工作内容

	
	2000.7至2001.5
	新都县第一人民医院
	护士
	日常护理工作

	
	2002.10
2003.5
	成都喜利贸易有限公司
	总经理秘书
	处理公司相关文件，新老客户的维护，客户接待和安排，及公司会议，公司的各项重大节日主持及安排。新进员工和辞职员工的程序安排协调工作。

	
	2004.3至2006.6
	成都达因药业有限公司
	导购促销小姐
	促销羊胎素美容产品

	
	2006.3至2008年底
	成都路安汽车俱乐部
	       销售经理

兼培训专员
	车保销售及新员工的培训      

	申请事由


	在公司转正后工作已满2年多了，工作认真努力，踏实肯干也具有良好的销售能力！故现提出升系数的申请！
                                        申请人：王洋洋
                                                      2013年5 月10日 

	所在

部门

(门店)
意见
	该员工销售能力强，工作踏实认真，希望公司准许升高系数。
店长签字：但燕
   2013   年5  月10  日                  部门经理：            年    月    日



	分管

领导

意见
	                                          负责人：

                                                         年    月   日

	公司

人力

资源部

意见
	                负责人：

                                                      年   月    日                     


四川太极大药房连锁有限公司
员工晋级自评表
所属门店：      华泰路店      
岗位名称：      营业员      
员工姓名：      王洋洋     
一级考核者：          

二级考核者：          
2013年5月10日
	1．本人对门店目标的贡献

	与本人有关的部门目标/专项工作
	本人贡献说明

	销售任务
	能及时的完成公司和店长所分配的销售任务



	客户服务工作
	1. 能熟练运用药学知识解答在销售过程中顾客提出的问题，全程服务态度好，搭配销售能力强，能增加药房销售，顾客认知度高或受到顾客表扬的。
2. 对于门店缺货品种能积极主动联系其他门店调货，对于顾客提出的购药需求不推脱，为药房增加销售的
3. 对于药店的增值服务或会员权益熟悉能积极主动的对顾客进行介绍
4. 对于本店的客户服务有新意见和建议，得到店长或公司领导采用的
5. 能较好的配合店长做好各项客户服务，执行力较强的
6. 能在店长不在场的情况下，解决好店内顾客的投诉                              
7. 有较稳定的顾客群体



	团队建设
	1. 工作积极主动，善于创新。在工作中团结同事，协作能力较强
2. 服从店长的管理，并能准确，按时完成店长安排的各项工作，工作效率高
3. 遇到困难善于与店长沟通，为店长出谋划策，提出有利于门店增长的新点子，能够正确分析门店存在的问题
4. 自觉学习药品专业知识，在工作中不断学习，与同事讨论，按时参加公司组织的各项培训，并做好记录，在门店考试中取得优异的成绩5.团队团结，有凝聚心。                                                                                              

	日常管理


	1. 月出勤为全勤，无迟到早退现象；饱满的精神状态，着装整洁，佩戴整齐
2. 能适当的对门店上药品的陈列方式适当的进行调整，所负责区域货品干净整洁，货品陈列整齐丰满，有创新；标价签陈列规范。负责区域无自身原因因起的断货缺货现象                                                                                      3.遵守公司各项规章制度并能按要求执行，全年无违规行为                                             
4.廉洁自律，如实上交营业长、短款。无私拿厂家礼金、私拿赠品、挪用公款、在店内卖私货等行为           



	3．本人工作待改进之处

	在工作中我的不足之处在于对中药知识的欠缺，对某些心脑血管的药品，糖尿病药品了解不够深入！还需要我加强学习，在学习。


	4．工作展望（未来一年）

	主要

工作

目标
	在今后的工作中首先要加强自己在专业知识方面的学习，从而来提高自己的专业性来提高销售。然后在工作之余我一定要多学习中药方面的知识，查阅中药书籍，弥补自己的不足。 


	个人

发展

期望
	首先要提高自己的销售能力，让自己的销售能力更上一层楼，再通过自己专业知识的学习，加上自己长期一来累计的销售能力，为顾客做好用药咨询和用药指导，给自己和公司带来双重效益。同时，在门店管理上多多向其它姐妹们学习，共同帮助，取长不短，进一步把店上的销售更上一层楼。



本人签名：    王洋洋             时间：2013年5月10日
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