 新津五津西路店活动总结
活动性质：公司活动 口   片区活动 v口   其他              
活动时间：4.2-4.6          

活动主题：清明踏青季、健康伴你行
主要活动内容：  会员专享，消费满48元省5元、消费满88送省10元                                        

数据分析
活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年2月23日~29日与2012年1月23日~29日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	92笔
	58元/客
	5338元 
	1892.2元 
	35.4%
	31.2%

	上月同期数据
	115笔
	58.8元/客
	6761.75元 
	2273.8元 
	33.6% 
	40.4%

	对比结果（%）
	-20%
	1.3%元/客
	-21.1%
	-16.8%
	5.4% 
	-22.8%


活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	92笔
	58元/客
	5338元 
	1892.2元 
	35.4%
	31.2%

	上周同期数据
	92笔
	57.4元/客 
	5281.17元 
	1814.2元 
	34.4% 
	31.8%

	对比结果（%）
	0%
	1%/客
	1.2%
	4.1%

 
	2.9% 
	1.9%


活动期间新增会员   3    人

活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数

	赠品名称
	蜜语花香试用装、270g蜂蜜



	送出数量
	试用装8袋、270g蜂蜜3瓶

	剩余数量
	试用装25袋  270g1瓶


总结

a因为店上有赠品、可以赠品或省钱灵活运用。提前宣传活动内容
B但始终觉得吸引力不够，对有些买得多的顾客优惠就少了，还有不愿意填写信息的顾客，还有上一次写计划时备货不够充足

C禽流感的报道让板蓝根销量上涨

D人手不够有些顾客没有充分抓住，营业时间也影响一部分顾客来没能在我们这买到

活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求

A.做好更全面的宣传，尽量开门时间都长点，不管什么顾客都要尽量满足他们的需求，并提前做好备货
新津兴义店：刘燕
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