新津邓双店清明节活动总结

活动性质：公司活动    片区活动    其他              
活动时间：2013.4.2到2013.4.6
活动主题：“清明踏青季，健康伴您行”
主要活动内容：消费满48元立省5元，消费满88元立省10元，

部分保健品（千林，美澳健，自然之宝系列）8.8折。
数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2013年4月2日~6日与2013年3月2日~6日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	333
	   50.82
	16924.17
	4985.87
	29.46%
	70.3%

	上月同期数据
	380
	    37.12 
	14107.58
	3829.72
	27.14%
	    54.8%

	对比结果（%）
	-12.3%
	    36.9%
	19.9%
	30.1%
	8.5%
	28.2%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：4月2日开始活动，活动时间为5天，那就应从3月28日到4月1日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	333
	50.82
	16924.17
	4985.87
	29.46%
	70.3%

	上周同期数据
	403
	36.02
	14517.92
	4352.33
	29.97%
	59.76%

	对比结果（%）
	-17.3%
	41%
	16.5%
	14.5%
	   -1.7%
	17.6%


3、 活动期间新增会员14人

4、 活动期间销售情况：
	销售金额
	48-88元
	88元以上
	
	

	销售笔数
	82
	      51
	     
	

	
	
	
	     
	


1、 总结

1、 活动的亮点

1. 买省活动很吸引人，让会员享受到了实质的优惠。
2. 活动策略很吸引人，成功的提高了销售客单价。
2、 将非会员转为有效会员的成功经验
    会员才能享受门店活动特殊优惠，成功的将一些犹豫不决的人变成会员朋友

3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？
