
浣花滨河             店活动总结

活动性质：公司活动  eq \o\ac(□,口)   片区活动 口   其他              
活动时间： 2013.4.10-2013.4.17      

1、 活动主题：  春季养生有道 健康有方       
2、 活动内容：

1、全场满48送蜜语花香试用装蜂蜜一袋，满98送千林维C一瓶，满188送千林蛋白质粉一瓶；                                                                    

2、中药全场9折（会员不参加积分）；  

3、医疗器械满300省30元（会员不参加积分）；

4、养生中药套包8.5折               

数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2013.4.10-4.17与2013.3.10-3.17数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	473
	50.99
	24118.36
	8341.93
	34.58%
	50.17%

	上月同期数据
	430
	52.09
	22399.91
	7422
	33.13%
	42.17%


	对比结果（%）
	10%
	-2.11%
	7.67%
	12.39%
	1.45%
	8%


分析：活动期间：笔数，收入，毛利，会员消费占比都有所长增长。
2．活动期间与前八天（4.2-4.9相比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	473
	50.99
	24118.36
	8341.93
	34.58%
	50.17%

	对比数据
	499
	52.53
	26215.43
	7895.51
	30.12%
	46.01%

	对比结果（%）
	-5.21%
	-2.93%
	-7.99%
	5.65%
	4.46%
	4.16%


分析：活动期间：笔数，收入，客单价都有所下降。毛利，毛利率，会员消费占比升高。天气有一定因数使销售笔数下降。会员消费占比有所上升，活动只针对会员，会员购买率增加
1活动的亮点

（1） 活动前海报，POP全部到位，给部分会员了发了短信，打了电话，给营业员进行了本次活动培训，并强调重要性，给进店的每个顾客进行详细讲解，提高客单价
(2)每天强调我们要完成多少任务，今天完成了多少，每个人强调细节，每个人必须说。让每个人都有激情，积极主动起来。
未增长分析：活动与前八天相比：笔数，收入，客单价有所下降，天气原因使销售笔数下降。本店周围小区较少活动一开始：4.10-4.13即开始下雨。这3天销量  且活动对比阶段本店销量较好，平均：3276.9元。本次活动日销量：3014.8元。上月平均日销量2513.8元。
下次活动中：努力做好宣传和活动氛围营造。努力提高客单价，发展新会员，挖掘新顾客，把应季的品种多备一点。


