  五里墩片区活动总结

活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他     片区活动        
活动时间：   2013.4.10-4.17        

活动主题：  

主要活动内容  春季养生有道健康有方                               

数据分析

活动期间与上月同期数据对比（Eg：2013年4月10日~4月17日与2013年3月10日-3.17日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	318
	58.8
	18727.38
	6514
	34.7%
	55%

	上月同期数据
	302
	54.4
	16445.53
	 4998
	30.3%
	56.9%

	对比结果（%）
	5%
	8%
	13.8%
	23.27%
	4.4%
	-1.9%


活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	318
	58.8
	18727.38
	6514
	34.7%
	55%
	
	
	
	
	

	上月同期数据
	311
	41.3
	12864
	3852
	29.9
	54%

	对比结果（%）
	2%
	4.2%
	45.5%
	69%
	4.8%
	（活动-上月）/上月*100%


活动期间新增会员  20 人比上次增3名

活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	蜂蜜袋装
	蜂蜜盒装
	蜂蜜瓶装
	蛋白粉       蜂王浆冻干粉

	送出数量
	40
	15
	4
	4             4

	剩余数量
	40
	15
	4
	4             4


总结

活动的亮点

此次活动赠品品种多选择多顾客购买欲望强烈销量增加明显.
将非会员转为有效会员的成功经验

告知顾客要享受次优惠，就要办理会员卡才能享受主要是老会员参加的多.

活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

