新都区新泰西路店4月3周总结及4周计划模版

一、上周总结：

（一）基本数据：
1、本周销售数据分析：（万元）

	
	销售金额
	中药
	成药
	重点门店销售
	6个月不动销品种消化品种数量
	效期品种消化数量

	计划
	0.7469
	0.021
	0.7259
	　
	13
	3

	实际完成
	0.56388
	0.0201
	0.56187
	
	
	


2、 热销单品的销售品种数：

	　
	　
	　
	　
	　
	　
	

	货品ID
	货品名
	数量
	零售价
	销售
	团促类型
	

	69234
	归芪生血颗粒
	40
	19.5
	741
	T类品种
	

	58880
	复方板蓝根颗粒
	26
	15
	373.63
	T类品种
	

	25
	太太静心助眠口服液
	1
	205.2
	205.2
	　
	

	40226
	五子衍宗丸
	6
	28
	168
	T类品种
	

	13293
	阿托伐他汀钙片(阿乐)
	5
	31.2
	156
	　
	

	23895
	枸橼酸西地那非片(万艾可)
	1
	128
	128
	公司ABC目录
	

	53805
	甘草酸二铵肠溶胶囊
	4
	30
	120
	　
	

	82184
	维生素AD滴剂(伊可新)
	4
	30.5
	114.5
	　
	

	1466
	复方熊胆薄荷含片(熊胆舒喉片)
	12
	9.06666666666666666666666666666666666667E00
	108.8
	T类品种
	

	35094
	左炔诺孕酮片(金毓婷)
	4
	26
	104
	公司ABC目录
	


（三）日常工作

（一 ）学习  1连花清瘟防治H7N9禽流感的相关资料并用到销售中。

             2复方熊胆薄荷含片全员促销方案并将任务分配到人头。

             3 中药粉的组合使用和春夏季养生与防病

             4 任务商品的卖点，加强任务品种的销售

（二）对周边药房的价格进行了调查

（三）对员工进行了安全知识培训，注意防盗防损。
（四）整理货架，商品做到一货一签。

2、 计划：

（1） 基本数据：

1、 本周计划：万元   

	
	销售金额
	中药
	成药
	重点门店销售
	6个月不动销品种消化品种数量
	效期品种消化数量

	计划
	0.7469
	0.0210
	0.7259
	
	10
	　10

	实际完成
	
	
	
	
	
	


