
                郫县东大街店2013年一季度总结
           第一部分2013年第一季度工作总结

一：门店任务完成情况：2013.1.1-2013.3.31（单位：万） 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	T类品种实际完成
	销售笔数
	客单价
	保健品
	ABC实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	郫县东大街店
	15
	15.11
	0.25
	0.41
	3.173
	0.2873
	52.6元
	0.9788
	2.68
	94
	0.002%


二：：门店任务完成情况：2012.1.1-2012.3.31（单位：万）
	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	销售笔数
	客单价
	T类品种实际完成
	保健品
	ABC实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	郫县东大街店
	9
	7.41
	0.1
	0.0771
	0.2045
	36.2元
	1.105
	0.4285
	0.8707
	136
	28.4%


2013年1.1-3.31与2012年1.1-3.31对比，

	大类销售占比
	12年一季度
	13年一季度
	增长率

	成药
	61734
	119507
	93.5%

	保健食品
	6530
	13859
	112.2%

	医疗器械
	4463
	9096
	103.8%

	中药饮片
	771
	4129
	435%

	日用化妆品
	152
	1289
	748%


工作亮点：

1.12年第一季度与13年第一季度相比销量翻一翻，12年当时没有开通社保卡，对店上销量影响比较大

2.13年相对12年来说公司支持力度比较大，13年第一季度经常搞活动吸引顾客，增加销量。

3.12年店铺在科华路，当时那个楼盘入住率差,人流量少，                                                                                                                                                                                                                                       

二、门店增量措施（1----3点）：

1 充分利用好，公司搞的特价商品.吸引更多人气，多了解周边竞争对手价格，及时反馈给公司，做好价格调整，避免流失顾客
2门店优化品种品规，丰富品种数量
3．做好门店缺货及顾客订药记录，跟踪忠实会员顾客定期用药的品种，随时保证顾客所需药品的齐全

4.做好人气商品陈列，突出卖点，把每月公司的任务划分到人头，人人知晓店内任务。
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