1、 填空题：
 1、门店促销活动的类型（单店促销）（主题促销）（联合促销）
 2、各类pop只能张贴在玻璃门（腰线1.1米）以下区域或药店制定的张贴专栏或专区。
 3、盘点原则：（实物数量清）（实物票据清）（实物账目清）。
二、判断题：
 1、顾客在有“会员店”标识的药店进行消费，当场凭会员卡积分，不得补积积分（  对  ）
 2、备用金主要用于药店日常零钞找补、水电费及税金，必须实行专款专用。 （对）
3、赠品可以不当做商品管理（错）
三、问答题：
1门店促销活动前期准备工作：
   a方案报批;

   b供应商支持；
   c促销商品准备；
   d促销宣传物品准备；
   e 促销赠品准备；
   f 促销气氛的布置；
   g 促销活动的宣传；
2终端资源包括
  a药店内的墙面、柱面、天花板、地面
  b 药店的公共设施、公用空间及外墙体固定广告位
  c 药店内外可以临时张贴、悬挂商品宣传物的一切设施
  d  广告形式
3会员卡积分管理流程
  a 顾客在有“会员店”标识的药店进行消费，当场凭会员卡积分，不得补积积分
  b顾客在进行退、换货时，门店收银员必须凭顾客收银小票及会员卡进行退换货
  c 药店店员不得利用职务之便，私积、乱积积分；如私造会员积分、贪污赠品，将对相关责任人处以500-2000元罚款，并视情节轻重作待岗、下岗处理。
