西部店2月份工作措施和3月份增量措
2013年2月份效果：

1、 保健品拉斯维康买一送一，因拉斯维康所有品种缺少资料，门店自行打印了产品资料，并在陈列区对每个品种进行产品功效等的标示，配合爆炸花，将销售金额任务分配到门店销售人员头上，要求一句话宣传。陈列了专区，将两瓶相同产品或者相互作用可搭配的产品进行了礼品包装，2月在过年关门三天的情况下，售金额：5051.00元 
2、 过节礼品包的包装陈列，阿胶蜜枣的一句话及优惠促销活动。将阿胶贡枣礼盒陈列在进门显眼的中药台处，配合pop，推荐过年过节送阿胶枣更加实惠，2月销售阿胶枣共计：10011.35元
3、 用近半年的会员办理资料作为电话通知会员本店活动的通讯录，给门店人员下电话联系任务，电话通知会员。2月销售金额:  27.8万元   毛利额：6.72万元       毛利率：24.2%
2013年3月措施

1、 做1~2场社区活动，将本月主推商品天胶美美带进社区，自制宣传资料，在社区进行发放，联系厂家现场熬胶给顾客品尝等。门店上一句话宣传天胶的促销活动，设置天胶专区，包装促销活动的套包集中陈列。
2、 结合公司的59个特价品种，自行多写pop，到周围社区进行张贴宣传并且与本月社区活动相结合，对门店员工进行特价品种价格与替代品种培训，每周至少一次，要求员工熟记价格以及替代品种，减少裸卖率，设置专人跟踪我店特价品种的销售情况，争取更多的吸引顾客，增加客流量，提升销售。
3、 调整门店现在中药陈列位置，扩大陈列位置，增加中药精致饮片品规及每个品种的数量，不再是一种中药只有一袋的情况，对散装中药及花类进行要货，到货后进行集中陈列和自称重量单包包装销售。
4、 结合三八妇女节，满额赠送3支装蜂蜜一袋。
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