
2013年2月措施实施情况：
1.继续加大我店的美美销售，努力完成公司下达的销售任务。
完成情况：每月确保360盒任务，每人8盒任务。实际销售184盒，。
2.加大效期品种的销售力度，将效期品种用专区陈列，且要求大家随时注意效期的销售。

完成情况：现效期品种的数量及金额明显减少
2013年3月措施：
1.维护好外聘中医老师的关系，在此基础上，在继续发展外聘医生客源，以增加处方量，从而提高中药销售

2.公司没经营的医院品种，而顾客有需求的，将其做缺货新品登记，每周汇总后报陈柳处，且将顾客的电话登记，以备来货后告知顾客。
3.将成药这边的销售模式逐渐改变为促销卖药为主，营业员收银和处理公司的事务，这样可以节约门店的费用。

4.对于顾客反映的价格问题，马上进行调查，及时将数据反映给公司。

5.大力宣传公司的活动，增加太极天胶以及美美的销量，争取完成公司下发的各项任务
6.加强标准化学习的力度，并严格按照标准化手册的要求完善门店的各项事务

