4月工作计划
一、门店计划指标： 
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二、门店增量措施（1----5点）：
1、加强补益类品种的搭配销售，实行疗程用药，根据毛利可适当的买几赠一
2、收银台陈列当季畅销品种，在结款时多一句话服务，增强疗效，提高客单价
3. 对于中药方面，丰富中药袋装，在日常销售中尽量搭配销售.写几张关于美容药酒和补肾药酒的pop促使顾客产生购买欲.
4. 门店员工多注重保健品的学习，加大保健品的销售.

5.加强美美，补肾和天胶的销售，尽量实行疗程用药。
