邛崃平乐店想公司帮忙解决的问题
建议：公司可以多做点天胶的小宣传册子（包括天胶介绍，功效，简单食用方法）类似补肾益寿胶囊介绍方面的册子。可以给有这方面有需要的顾客发放。发放的不同阿胶块的对比样品（如，福胶、东阿阿胶、天胶的对比块）和打粉机能尽快的发到门店。
会员特价的品种公司对门店的要求是门店进行策略性缺货,门店顾客一共能购买的数量是每月不得超过12年平均月销售的1.5倍。

建议：搞特价的会员品种，只要没倒挂品种，门店每月销售的数量可以不受限制，顾客购买的数量也可以不受限制。倒挂的品种对顾客限制数量但不对门店限制数量。有些品种门店一个月能卖特价的品种数量就只有一两盒，但又遇到会员限购数量，不敢摆出来，遇到阶段性会员问的又比较多（如三九胃泰颗粒）有些品种12年没怎么动销过，但现在有货了，顾客需要我们又不敢卖，卖多了又要罚款。（如地奥心血康）。

